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FORMULARIO DE DISTRIBUIDOR
	DATOS  PERSONALES
	FECHA:           /     /     

	NOMBRE DE LA EMPRESA:
	     

	DIRECCION:
	     

	PAIS:
	     

	ESTADO, PROVINCIA OTROS:
	     

	CIUDAD:
	     

	CODIGO POSTAL:
	     

	NUMERO Y CALLE:
	     

	TELEFONO (incluir codigo del pais): 
	     

	FAX:
	     

	DIRECCION DE ENTREGA:
	     

	NOMBRE DEL PRESIDENTE:
	     

	NOMBRE DE LA PERSONA DE CONTACTO:
	     

	NOMBRE DEL EJECUTIVO DE VENTAS:
	     

	E-MAIL:
	     

	PAGINA WEB:
	     

	
	

	
	


	PERFIL DE NEGOCIO
	FORMA DE VENTA
	INDUSTRIA

	FABRICANTE:   FORMCHECKBOX 
  
	TIENDAS:  FORMCHECKBOX 

	LECHERA:  FORMCHECKBOX 


	EXPORTADOR:  FORMCHECKBOX 
  
	VENTA DIRECTA:  FORMCHECKBOX 

	CARNE DE VACUNO:  FORMCHECKBOX 
  

	IMPORTADOR:  FORMCHECKBOX 
 
	VISITAS A LOS CLIENTES:  FORMCHECKBOX 
 
	PORCINO:  FORMCHECKBOX 


	DISTRIBUIDOR:  FORMCHECKBOX 
  
	SUB-DISTRIBUIDOR:  FORMCHECKBOX 

	OVINO:  FORMCHECKBOX 


	MAYORISTA:  FORMCHECKBOX 
  
	CORRESPONDENCIA:  FORMCHECKBOX 
  
	CAPRINO:  FORMCHECKBOX 


	DETALLISTA:  FORMCHECKBOX 
  
	POR PEDIDOS:  FORMCHECKBOX 
  
	CANINO:  FORMCHECKBOX 
  

	SERVICIOS:  FORMCHECKBOX 
  
	OTRA:  FORMCHECKBOX 
  
	CEREALES:  FORMCHECKBOX 


	GRANJERO:  FORMCHECKBOX 
  
	
	     OTRA:  FORMCHECKBOX 


	OTRO:  FORMCHECKBOX 

	
	

	
	
	


	INFO. DE LA EMPRESA
	

	NIVEL DE FUNCIONAMIENTO:
	Local, nacional      

	NO. DE EMPLEADOS:
	     

	ESTRUCTURA DE LA EMPRESA:
	     

	CADENA DE DISTRIBUIDORES:
	Número de los vendedores, comerciantes      

	COMPAÑIAS QUE REPRESENTA ACTUALMENTE:
	     

	POSIBILIDAD DE SERVICIO DE REPARACIÓN:
	Número de los técnicos      

	FERIAS EN LAS QUE PARTICIPARON (si aplica):
	     

	FERIAS IMPORTANTES PARA LA INDUSTRIA ESTE AÑO:
	     

	CONTRATAS EN CUALES HA PARTICIPADO:
	     

	FACTURACIÓN ANUAL              (Incluyendo la información de ultimos 3 años):
	     


	PERFIL DE MARKETING 
	VETERINARIA

	NO. DE VETERINARIOS:
	     

	NO. DE HOSPITALES VETERIN.:
	     

	NO. DE FACULTADES VET.:
	     

	NO. DE CLINICAS VET.:
	     

	NO. DE LABORATORIOS VET:
	     

	MERCADO POTENCIAL DE LOS ANIMALES
	Suino, Ovino, Bovino       

	POBLACIÓN DE ANIMALES:
	

	GANADO   LECHERO:
	     

	PORCINO:
	     

	OVINO:
	     

	CAPRINO:
	     

	EQUINO:
	     

	CANINO:
	     

	FELINO:
	     

	OTROS:
	     


	PERFIL DE MARKETING
	AGRICULTURA

	NO. DE GRANJAS:
	     

	TAMAÑO PROMEDIO DE LAS GRANJAS:
	     

	TIERRA CULTIVABLE:
	     

	CULTIVOS PRINCIPALES:
	     

	TIEMPO DE COSECHA:
	     

	ZONAS DE PRODUCCIÓN:
	Favor definer los nobres de las zones en su pais      

	
	Especificar las zones de producción de animal      

	
	     

	COMPETIDORES PRINCIPALES:
	Define las empresas o los productos vendidos      

	SU POSICIÓN EN EL MERCADO
	Local, nacional, con la cadena de distribuidores, etc.       


	COOPERACION

	Fabrican  algunos productos competitivos con los equipos de Draminski? 

	     

	Vende o distribuye algunos  productos competitivos con los equipos de Draminski?

	     

	Como se enteró sobre la empresa Draminski? Donde buscó la información?

	     

	Cuales productos de Draminski son de su interes?

	     

	Como planea distribuir a nuestros productos?

	     

	Cuales son las revistas más importantes leidas por los clientes potenciales?

	REVISTAS PARA VETERINARIOS:                     REVISTAS PARA GANADEROS:         

	     

	Demanda del mercado (estimar la demanda mensual por cada producto de su interes

	      

	Su espectativas con Draminski (ejemplo: margen bruto, etc):

	     


ENCUESTA  DRAMINSKI
[image: image1.jpg]
( – falta de destreza,  ( – destreza fuerte
	
	SKILL
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1
	Conocimiento del mercado de ultrasonido, especialmente sobre los ecógrafos y las empresas competidoras
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	2
	Conocimiento de las categories de los clientes potenciales en zona de su influencia (veterinarios, agrónomos, zootecnistas, criadores, agricultores, instituciones de gobierno, universidades) 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	3
	Habilidad de Marketing para incrementar las ventas utilizando los medios apropiados
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	4
	Como desarrollar e utilizar buenas referencias de los clientes
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	5
	Financiamiento de su negocio como el distribuidor  (saber sacar provecho)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	6
	Manejar el inventario de los productos                                                (en sentido del stock fisico suficiente para un mes)
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	7
	Conocimiento de las fuerzas y debilidades de sus competidores 
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	8
	Como evaluar las necesidades de los clientes
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 






















DRAMIŃSKI – Electronics in Agriculture

Owocowa 17, 10-860 Olsztyn

Tel. +48 89 527 11 30, Fax +48 89 527 84 44

e-mail: dramiński@draminski.com
www.draminski.com

